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No se descarta
» Venta. En el documento f: do por comprador que ante un pro-
i se hrmt alos blema irresolu-

ble, el banco op-
tara por ejecutar
el crédi

» Blindar la venta del Valencia. El club y

la Fundacién quieren que el in se
comprometa a no vender el club en I
proéximos cinco afios.

» Propuesta de Fenwick. En el documen-

to firmado, ambos piden que el futuro es:
tadio se termine bajo el modelo del arqui-
tecto Marck Fenwick.

» Refinanciacion. El Valencia pidi6 en su
dia que Bankia le refinanciara el crédito de
los 220 millones de euros.

» Identidad. Que el club siga en Valencia,
se potencie la marca, se cumpla con la
cantera y se respete al pequerio accionis-
tas en el futuro del club de Mestalla.

giin consta en el papel oficial. Hay uno

» No crey6 en el Valencia. La via que con-

ble la propuesta del club.

hay
» Social y deportivo. La marca, lo que Comprador

puesta dada a los inversores.
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Seria un
problema. Las
dudas de otro

una oferta vin 2 Pproceso genera-
culada auna au- it
ditoria propia. preconcurso.

Laofer- Las dos consulto-

1. La venta la

ta vinculante <! aprueba la Fun-

obligaa vender PwC, valorarian
el club. Serfa el la oferta. Seria
légico ganador una practica ru-

pordos da,loms pro
del Patro-  ble es que pres
Deberia nara contrala

del proceso. tinaria. aceptarla. venta.

Hay varios .
Durante un ma-
ximo de tres
manas, KPMG y
PwC deberian
baremar por or-
den las oferta

i t
Ellistado se pre-  Sipasan varias
sentaria al Patro-  ofertas, el voto
nato, que det secreto permite
decidir por ma-

yoriadedoster-  decidir alejados
cios la ganadora.

El paso definiti-
vo para la venta




